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Nicaragua y el DR-CAFTA

• Importante atractivo para IEDImportante atractivo para IED

• Brinda acceso libre e inmediato para el 95 por ciento del universo de bienes
agrícolas e industriales.

• Brinda seguridad jurídica a todos los inversionistas y a las inversiones
cubiertas por el TLC, garantizando lo siguiente:

E bilid d j ídiEstabilidad jurídica.
Prohibición de requisitos de desempeño.
Garantizando el trato nacional, tratamiento acorde al derecho
internacional, transparencia, entre otros.
También provee una herramienta de solución de conflictos
Inversionista – Estado.



IED como porcentaje del PIB

2006 2007 2008 2009
PIB $5,293.50 $5,726.40 $6,350 $6,149
IED 282.30 381.70 626.1 434.2
Participación IED / PIB 5.33% 6.67% 9.86% 7.06%Participación IED / PIB 5.33% 6.67% 9.86% 7.06%



Flujos mundiales de IED hacia Nicaragua

•A partir de RD‐CAFTA (2006), flujos de IED crecieron a una tasa
promedio anual de casi el 50 por ciento en ‘07 y ’08
• Se alcanza record histórico de US$626.1 millones
• 3er posición en Latinoamérica en IED como porcentaje del PIB.
• E l 2009 l IED i t ó• En el 2009, la IED registró una
caída del 30%, alcanzando los
US$434.2 millones.
• Se espera que en el 2010 losp q
flujos de IED retomen su ritmo
de crecimiento.

Fuente: Ministerio de Fomento, Industria y Comercio (MIFIC)



IED por sector en Nicaragua

• Zona Franca logró US$153g
millones en el periodo pre
DR‐CAFTA (2004 y 2005).

• En el periodo inmediato al

626

En el periodo inmediato al
DR‐CAFTA (2006 y 2007), la
suma de IED en ZF aumentó
a US$169 millones 266 238

282

381
434

• En el periodo 2008 y 2009, el
sector de ZF logra US$149
millones en IED.



Diversificación del Origen de IED

Nicaragua ha visto una diversificación del origen de la IED en el país.g g p
Año # de países

2005 17

2006 22

En los últimos años, el país
ha registrado inversión
proveniente de países no 2006 22

2007 24

2008 30

2009 31

+82%+82%
proveniente de países no
tradicionales como
Bermuda, Gran Caimán,
Tailandia, Austria,
Alemania y Brasil

En 2005 4 principales países origen representan 84% de IED. En 2009, 4
principales países origen representan el 70% de IED

2009 31Alemania y Brasil.

principales países origen representan el 70% de IED.



Nicaragua: Los beneficios del DR-CAFTA

• Lista de Escaso Abasto.

• Niveles de Preferencia Arancelaria, TPLs (únicamente para
Nicaragua).

• Transformación Simple.

• Acumulación con México y Estados Unidos• Acumulación con México y Estados Unidos.

• Cuotas Agrícolas



Flujos de IED de EEUU hacia Nicaragua

P DR CAFTA (2004 2005) l IED i d i d i b j d• Pre DR‐CAFTA (2004‐2005): la IED tiene una tendencia decreciente, bajando a
US$36 millones en el 2005.

• Post DR‐CAFTA (2006‐2007): la IED crece a un ritmo promedio anual del 57 por
ciento.

• Periodo Crisis (2008‐2009): se
registró una caída de IED.egi ó u a aí a e IE

En millones de US$En millones de US$
Fuente: Ministerio de Fomento, Industria y Comercio (MIFIC)



Inversión atraída por PRONicaragua

D d t d i i l 2006 l DR CAFTA h tidDesde su entrada en vigencia en el 2006, el DR‐CAFTA se ha convertido en
una importante herramienta de promoción de inversiones en Nicaragua.

Próximos proyectos:
• Draxlmaier
• Schmidt IrmãosSchmidt Irmãos
• Cupid
• Yazaki
• SAE‐A

E l US $• 7,000 Empleos y US $80 MM

Proyectos atraídos entre el 2006 y el 2009



Crecimiento Dinámico de las Exportaciones
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Exportaciones 2009 Valor US$ Miles
Régimen Aduanero Nacional 1,390.9

Zonas Francas (Preliminar) 972 2

Fuentes: Banco Central de Nicaragua y Comisión Nacional de Zonas Francas

Zonas Francas (Preliminar) 972.2
Exportaciones Totales 2,363.1



Contingentes DR-CAFTA



Tendencias Sector Textil

U.S. Apparel Imports Market Share by Region
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Tendencias Sector Textil

U.S. Apparel Imports 1995-2010 by Value
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DR-CAFTA y la Competitividad

• Textil y Confección: Se ha fortalecido la industria local y se ha fomentado
la integración vertical, como el caso de la inversión de US$100 millones de
la empresa Cone Denim.

•Manufactura: El país no sólo se ha ido destacando como destino deManufactura: El país no sólo se ha ido destacando como destino de
inversión para este sector, sino que además se ha diversificado el tipo de
inversión hacia la manufactura de arneses automotrices y dispositivos
médicos.

• Agroindustria: El acceso a nuevos mercados a permitido el
fortalecimiento de los productores locales y además ha fomentado el
establecimiento de empresas innovadoras.e a e i ie o e e p e a i o a o a



DR-CAFTA y la Competitividad

• Fuera Laboral: Se ha logrado la diversificación de los conocimientos,
habilidades y destrezas de la fuera laboral nicaragüense gracias a los
nuevos proyectos de inversión que han venido al país.

•Marco Legal: Se ha fomentado el fortalecimiento del marco legal del paísMarco Legal: Se ha fomentado el fortalecimiento del marco legal del país
para brindar seguridad y confianza a inversionistas. Ej. Protección de
Patentes y Propiedad Intelectual, Mecanismo de Solución de controversias.

Cli d N i Adi i l h b j d j l li• Clima de Negocios: Adicionalmente, se ha trabajado en mejorar el clima
de negocios en el país mediante iniciativas como el Acuerdo Salarial
Tripartito, la Ventanilla Única de Servicios de Zona Franca, la protección de
derechos de los trabajadores y la simplificación de tramites.e e o e o a aja o e y a i p i i a ió e a i e



Conclusiones

• Fortalecer industrias con potencial de beneficiarse bajo el tratado para
lograr un mayor aprovechamiento (específicamente en el sector Textil ylograr un mayor aprovechamiento (específicamente en el sector Textil y
Confección) y realizar una promoción más proactiva de sector claves como
Manufactura y Agroindustria (procesamiento de alimentos).

• Garantizar la sostenibilidad de los beneficios y asegurar que cumplan
con sus objetivos a largo plazo.

• Diversificar los proyectos de inversión verticalizar sectores y avanzarDiversificar los proyectos de inversión verticalizar sectores y avanzar
hacia procesos de mayor valor agregado.

• Prepararse para nuevas necesidades desarrollo de nuevas negociaciones
/ i iy/o renegociaciones.


